Termine & Verbinde

80 Prozent der
Baume im Export

Das Sommertreffen des Europaischen Verbandes wurde in diesem Jahr in Belgien abgehalten.

Der Verband stellte sich den 52 Teilnehmern aus elf Nationen vor und zeigte, wie gut man

zusammenarbeitet. Aufgrund der Fulle an Informationen stellen wir im ersten Teil unserer klei-

nen Belgien-Serie die Verbandsarbeit und den Betrieb Altitude 500 von Louis Brasseur vor.

Belgien ist nicht unbedingt das
Land der groBen Weihnachtsbdume.
Das konnten die 52 Teilnehmer der
europdischen Sommertagung im bel-
gischen Neufchateau feststellen. Der
belgische Verband UAP (Union Ar-
dennaise des Pépiniéristes) hatte
dazu eingeladen. Préasident Claude
Guiot und der Verbandsgeschafts-
fihrer Dominique Raymackers freu-
ten sich Uber die groBe Besucherre-
sonanz und berichteten Uber die Ar-
beit ihres Verbandes. ,Unsere Verei-
nigung besteht seit Uber 40 Jahren
und vereint Weihnachtsbaumprodu-
zenten, -h&ndler, Baumschuler und
Verantwortliche fir Parks und Garten.
95 Prozent der belgischen Produzen-
ten sitzen in Wallonien.“ Und 90 Pro-
zent aller belgischen Produzenten
sind im Verband organisiert. Das
klingt sehr hoch, aber es handelt sich
dabei um rund 40 Mitglieder, die auf
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insgesamt 3.500 bis 4.000 Hektar
jahrlich etwa 3,3 bis 3,5 Millionen
Weihnachtsbdume produzieren. Den
Béarenanteil der Baume produzieren
wiederum finf oder sechs der Mit-
glieder, die anderen Betriebe sind
eher klein. ,Zur Unterstitzung und
Foérderung dieses Wirtschaftssektors
wird seit 2006 ein Pilot-Center na-
mens ,Weihnachtsbaum® von der
Wallonischen Region subventioniert.”
Dies ist ein Forschungszentrum fur
Weihnachtsbaumproduktion (CPSN),
das mit vielen Versuchen die Produ-
zenten unterstutzt.

Da laut des Vorsitzenden des euro-
paischen Verbandes Martin Petersen,
der Baumeigenbedarf in den Benelux-
landern bei etwa 2,5 Millionen Nord-
manntannen liegt, lasst sich erahnen,
dass die Belgier, obwohl sie 11,14 Mil-
lionen Einwohner haben, exportieren.

,80 Prozent der Baume gehen in den
Export, hauptséchlich nach Frank-
reich, in die Niederlande, nach GroB-
britannien, Italien und osteuropéische
Lander”, so Claude Guiot und Do-
minique Raymackers weiter. Spricht
man von Export ist klar, dass die mei-
sten Betriebe an Wiederverkaufer und
Handler oder an Ketten und Gért-
nereien verkaufen. Die wenigsten Be-
triebe in Belgien haben eine Direkt-
oder Hofvermarktung an den Endkun-
den. Zu 90 Prozent sind die vermark-
teten B4dume geschlagen. Aber es gibt
auch einen kleinen Abnehmerkreis,
der die Baume getopft (7 Prozent)
oder gar mit Wurzelballen (3 Prozent)
kauft. ,Ein Teil der Produktion wird
unter der Schutzmarke ,Véritable®
verkauft. Diese unterliegt der Klassifi-
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Claude Guiot begrtif3t als Vorsitzender des
belgischen Verbandes die Géste.

zierung des Europdischen Verbandes
mit den drei Qualitaten. Die GroBe
wird mit einem Farbcode festgelegt
und reicht von 0,8 bis 2,50 Meter.“

Logisch, dass die dominierende
Baumart in Belgien, wie auch in den
anderen europdischen Landern, die
Nordmanntanne ist. Mit 75 Prozent ist
sie die wichtigste Spezies, gefolgt von
der Rotfichte mit 15 Prozent. Domi-
nique Raymackers bezeichnet die
Picea abies als ,,Prinz der belgischen
Ardennen®. Denn die Rotfichte ist in
dem belgischen Gebirge zuhause.
Doch die Nordmannproduktion hat
sich durchgesetzt. Eine andere
Baumart wird jedoch ebenfalls gerne
angebaut, das ist die Frasertanne. Sie
hat zwar nur einen Marktanteil von 7
Prozent, doch jeder Produzent hat
welche im Angebot. Badume wie No-
bilis, Blau- oder Omorikafichten sind
eher selten und haben nur noch einen
Anteil von 3 Prozent.

In Belgien findet die Produktion von
Weihnachtsbdumen ihre Zuordnung
in der Landwirtschaft und unterliegt
der Agrargesetzgebung hinsichtlich
des Einsatzes von Pflanzenschutz-
mitteln. Daher werden die Baume
auch eher auf Ackerflachen als im
Waldgebiet angebaut. Das Beson-
dere: Nordmann und Co. sind als Gar-
tenbauprodukte anerkannt und unter-
liegen somit keinem Genehmigungs-
verfahren. ,Einzig, die Flache muss
der Gemeindeverwaltung gemeldet
werden.” Zwolf Jahre lang steht dem
Erzeuger dann die Flache anstands-
los fiur die Baumproduktion zur Verfa-
gung. Bei einer Neuanpflanzung
muss die Flache nur wieder neu ge-
meldet werden.

Die Jungpflanzen kommen aus
regionalen Baumschulen. ,Es werden
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Immer wieder interessant ist es fiir die Weihnachtsbaumproduzenten, andere Erzeuger zu
besuchen und Uber deren Arbeitsmethoden zu erfahren.

aber schon mal Jungpflanzen impor-
tiert.“ Aufféllig, dass die besuchten
Produzenten voll und ganz auf die
Ambrolauri setzen und sich keine Ge-
danken um Herklnfte machen. Und
das nicht, obwohl sie vergangenes
Jahr massiv vom Frost geschadigt
waren. Allerdings laufen seitens des

Verbandes im Forschungszentrum
Versuche mit 16 verschiedenen Nord-
mannherkinften. In den Baumschu-
len stehen in den ersten zwei Jahren
die Baume in einer Dichte von 400 bis
700 Pflanzen pro Quadratmeter,
bevor sie ins nachste Beet kommen.
Hier verbleiben die Pflanzen bei einer
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Louis Brasseur bewirtschaftet 550 Hektar Weihnachtsbaumkulturen, das ganze Jahr lber hat er 25 Leute festangestellt, um unter anderem
zu snippen (rechts) oder andere KorrekturmalBnahmen machen zu lassen.

Dichte von 55 Stick auf dem Qua-
dratmeter flir maximal zwei Jahre. Die
Setzabsténde in der Kultur liegen zwi-
schen 1 x 1 Meter, 1 x 1,20 oder 1,20
x 1,20 Meter. ,Die Abstande variieren
je nach Art und gewunschter Ver-
kaufsgroBe.“ So steht bei den Bel-
giern die Rotfichte durchschnittlich 5
bis 6 Jahre in der Kultur, Frasertanne
und Omorikafichte 6 bis 8 Jahre und
Nordmann sowie Nobilis 6 bis 10
Jahre.

Louis Brasseur - einer der GroBen

sFruher haben wir zu 80 Prozent
Rotfichte verkauft, berichtete Louis
Brasseur beim ersten Stopp. Zu-
sammen mit Claude Guiot hatte der
Firmengrinder von Altitude 500 den
Verband ins Leben gerufen und spéa-
ter die Flachen seines Partners Uber-
nommen. Heute gehort er zu den Gro-
Ben in Belgien - mit 550 Hektar. Das
ganze Jahr Uber arbeiten 25 Leute fir
ihn, die von Diingen Uber Spritzen bis
hin zur Stumpfbeschneidung helfen.
Er verkauft jahrlich 500.000 Nord-
méanner, 100.000 Fichten sowie
100.000 als Mix von Lasiocarpa, Fra-

ser und Omorika, die er auch als
Topfware anbietet - 50. bis 70.000
Topfbdume macht er jahrlich. In der
Saison hat er bis zu 175 helfende Mit-
arbeiter am Start. Ubrigens: Fichten
und Omorika pflanzt er grundsatzlich
in den Mulden, wo es durchaus Spat-
frost geben kann, die Nordmanner
platziert er auf den Kuppen.

Die Kulturen liegen im Umkreis von
80 Kilometern, daher hat er zwei Ma-
schinen- und Lagerstitzpunkte, von
denen er seine vier Portalschlepper
und andere Maschinen zu den Kul-
turen transportiert. Im Winter zur
Ernte nutzt er die beiden Platze als
Umschlagplatz. Hier werden sie nach
Kundenwunsch und Qualitat sortiert,
genetzt und dann palettiert. Das eine
Lager ist so groB, dass dieses eine
Kapazitat fir 300.000 Baume hat. Der
Erntezeitpunkt? , Topfbdume hole ich
ab dem 15. Oktober raus, Weih-
nachtsbdume schlage ich ab dem 1.
bis 15. November. Gerade die Eng-
lander brauchen die Baume frah, im
Vertrag steht, dass die Baume spéte-
stens zum 15. November in den Ge-

schaften stehen sollen”, so Louis
Brasseur weiter.

Er hat zwei Gesellschaften in Frank-
reich gegrindet, die eine verkauft die
B&ume in Frankreich auf insgesamt
30 Standen an Parkplatzen, und die
andere verkauft Baume nur in Paris.
Daneben hat er drei Verkaufsstinde
in Belgien. Fur die Stéande hat er ins-
gesamt 60 bis 80 Leute im Einsatz.
-ES ist sehr schwierig, wir brauchen
Leute fir die Sicherheit und den Ver-
kauf’, und da spricht er wohl jedem
aus der Seele, der selber Stande
betreibt. Interessant ist, dass seine
Mitarbeiter bereits im Winter mit der
Machete durch die Kulturen gehen
und die  Vorjahrestriebe  zu-
rickschneiden. ,Ab der nachsten
Triebphase snippen wir dann nur
noch.”

Im néachsten Teil unserer kleinen
Belgien-Serie stellen wir hnen die an-
deren Weihnachtsbaumproduzenten
vor, die bei der Tour besucht wurden.
Dabei sind auch Betriebe die 600
Hektar anbauen.

Christine Blédtner-Piske

| Sichern Sie sich als Zulieferer oder Baumschuler flr die Weihnachtsbaumbranche
Sl 4 o schon heute auf www.natupo.com den Vorteilspreis fiir die 12 Monats-Premium- und Goldanzeigen.
up Dazu gibt es den Endspurtrabatt von 50 Prozent: Gutscheincode:

Premium Einzel-Anzeige mit Bildern

Fiigen Sie zu Ihrem Text bis zu 3 Bilder und 1 Video dazu, um auf sich aufmerksam zu machen.

1 Monat
49 €

3 Monate
59 €

6 Monate
69 €
Anzeigenpaket Gold

12 Monate

Hier buchen Sie 4 Anzeigen (inkl. 3 Bilder und 1 Video) in einem Paket, die fiir alle Rubriken verwendbar sind.

3 Monate - 4 Anzeigen
149 €
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6 Monate - 4 Anzeigen
219 €

12 Monate - 4 Anzeigen
239 €
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